2019 - 2020 Master Universitario en Direccion Comercial y Ventas - Marzo 2019 (PER 858)

CUATRIMESTRE 1 CUATRIMESTRE 2 Curso de Introduccién al Campus Virtual
Inicio de docencia
MARZO 2019 SEPTIEMBRE 2019
- Examenes
2 3 4 5 6 7 8 - No Lectivo
Curso Introduccién campus 14 15 16 17 Asig 6, 7, Pr, TFM 9 10 11 12 13 14 15
CursoIntroduccién campus 18 19 20 21 22 23 24 Asig 6,7, Pr, TFM) 16 17 18 19 20 21 22 B Repaso
Asig1,2,3,4,5 25 26 27 28 29 30 31 Asig 6,7, Pr, TFM 23 24 25 26 27 28 29 - Depésito TEM convocatoria ordinaria
Asig 6,7, Pr, TFM 30 06/02/2020
ABRIL 2019 OCTUBRE 2019 - Examenes convocatoria extraordinaria
Asig1,2,3,4,5 12 3 4 5 6 7 12 3 4 5 6 Depdsito TFM convocatoria extraordinaria
Asig1,2,3,4,5 8 9 10 11 12 13 14 Asig 6,7, Pr, TFM 7 8 9 0 11 12 13 27/02/2020
Asig1,2,3,4,5 15 16 17 18 19 20 21 Asig 6,7, Pr, TFM 14 15 16 17 18 19 20
Asig1,2,3,4,5 22 23 24 25 26 27 28 Asig 6,7, Pr, TFM 21 22 23 24 25 26 27
Asig1,2,3,4,5 29 30 Asig 6,7, Pr, TFM 28 29 30 31
NOTA : Las fechas de este calendario estan
sujetas a posibles modificaciones.
MAYO 2019 NOVIEMBRE 2019
1 3 4 5 3
Asig1,2,3,4,5 6 7 8 9 10 11 12 Asig 6, 7, Pr, TFM 4 5 6 7 8 9 10
Asig1,2,3,4,5 13 14 15 16 17 18 19 Asig 6, 7, Pr, TEM 1 12 13 14 15 16 17
Asig1,2,3,4,5 20 21 22 23 24 25 26 Asig 6, 7, Pr, TEM 18 19 20 21 22 23 24
Asig1,2,3,4,5 27 28 29 30 31 Asig 6, 7, Pr, TFM 25 26 27 28 29 30
JUNIO 2019 DICIEMBRE 2019
Asig1,2,3,4,5 3 4 5 6 7 8 9 Asig 6, 7, Pr, TFM 2 3 4 5 6 7
Asig1,2,3,4,5 10 11 12 13 14 15 16 Asig 6, 7, Pr, TFM 9 10 11 12 13 14 15
Asig1,2,3,4,5 17 18 19 20 21 22 23 Asig 6, 7, Pr, TFM 16 17 18 19 20 21 22
Asig1,2,3,4,5 24 25 26 27 28 29 30 Repaso
Repaso
JuLio 2019 ENERO 2020
Asig1,2,3,4,5 1 2 3 4 5 6 7
Exdmenes 8 o 10 11 [JZNNENNEN Exémenes 6 7 8 9
No Lectivo 15 16 17 18 19 20 21 13 14 15 16 17 18 19
No Lectivo 22 23 24 25 26 27 28 20 21 22 23 24 25 26
No Lectivo 29 30 31 27 28 29 30 31
FEBRERO 2020
I AGOSTO: NO LECTIVO ] 12
3 4 5 7 8 9
Exam. Extraord. 10 11 12 13
17 18 19 20 21 22 23
24 25 26 27
ECTS
- Asigl  Gestion Comercial y de Marketing 6
% Asig2  Sistemas de Informacién para la Toma de Decisiones Comerciales 6
£ Asig3  Direccion de la Fuerza de Ventas 6
‘3 Asig4  Gestion de Relaciones con Clientes 6
=3
o Asig5  Estrategia de Comunicacion Comercial Integral 6 °
~ Asig6 Comercio Electrénico: Inbound Marketing 6
4
§ Asig 7 Habilidades Comerciales y de Venta 6 unl
'E_ Pr Précticas Externas 6 LA UNIVERSIDAD
©
3 TFM Trabajo Fin de Master 12 EN INTERNET



