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Carta de Presentacion

El Grado Superior de Formaciéon Profesional en
Comercio Internacional es un ciclo formativo con
muchas salidas profesionales y alta empleabilidad.
Las circunstancias actuales obligan a buscar
una eficiencia técnica y econémica, y a lograr
un desarrollo sostenible y un comercio justo,

transparente y equitativo.

Los retos de la globalizacién econémica requieren
que el perfil de Técnico Superior en Comercio
Internacional esté cubierto por profesionales
convenientemente preparados, que dispongan tanto
de los conocimientos como de la experiencia practica
necesaria. La Formacion Profesional te ofrece la

posibilidad de adquirir ambos requisitos.

¢Quieres estar al dia sobre los iltimos avances en
el mundo del comercio internacional?

¢Te gustaria saber como desarrollarte
profesionalmente dentro de este sector que
combina conocimientos econdmicos y financieros,
analisis de los mercados internacionales y
elaboracion de planes de marketing, entre otros?

iDeseas especializarte en un perfil imprescindible
dentro del comercio actual?

Elsector del comercio internacional posee una amplia
diversidad de salidas laborales, las personas que
obtienen este titulo ejercen su actividad en empresas
de cualquier sector productivo y principalmente del
sector del comercio y marketing publico y privado,
realizando funciones de planificacion, organizacion,
gestion y asesoramiento de actividades de comercio

internacional.

Entre los puestos mas demandados que requieren

esta titulacién destacan los siguientes:
= Técnica / técnico en comercio exterior.

= Técnica / técnico de operaciones exteriores de

entidades financieras y de seguros.

= Técnica / técnico en administracion de comercio

internacional.
= Asistente o adjunto de comercio internacional.
= Agente de comercio internacional.
= Técnica / técnico de marketing internacional.
= Técnica/técnicode marketingdigitalinternacional.
= Técnica / técnico de venta internacional.

= Asistente al departamento de operaciones

comerciales internacionales.
= Transitario.
= Consignatario de buques.

= Operadora / operador logistico.

= Jefa/jefe de almacén.
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Objetivos

Entre otros, se exponen algunos de los objetivos que

persigue este Ciclo Formativo:

= Conocer y valorar las fuentes y productos
financieros disponibles, tales como créditos,
préstamos y otros instrumentos financieros, asi
como las posibles subvenciones y seleccionar los

mas convenientes para la empresa.

= Analizar la informacion contable y evaluar los
costes, riesgos, requisitos y garantias exigidas
por las entidades financieras para obtener los
recursos financieros necesarios que se requieren

en el desarrollo de la actividad.

= Elaborarinformescomerciales,aplicandotécnicas
estadisticas a la informacion disponible en un
sistema de informacién de mercados, obteniendo
y analizando la informacién necesaria para la
toma de decisiones en la actividad comercial de

la empresa en el exterior.

= Elaborar y analizar las politicas de producto,
precio, comunicacién y distribucion,

seleccionando las mas adecuadas.

= Seleccionar la informacién de base o briefing
de productos, analizando las relaciones entre
las distintas variables que intervienen en el
marketing mix internacional, para la elaboracién

de un plan de marketing.

= Consultarbasesde datosy publicacionesy utilizar
medios y sistemas de comunicacion valorando
los diferentes factores de riesgo, para identificar

y contactar con clientes y proveedores.

= Participar en las diferentes fases que definen un
acuerdo contractual de caracter internacional,
realizando ofertas, identificando la normativa
de contratacién internacional y formalizando
los documentos necesarios, para gestionar

los contratos mercantiles internacionales.

Analizar los procesos de almacenaje y los métodos
de gestion de stocks aplicables en la organizacion
de un almacén, valorando la distribucién interna

y el sistema de manipulacién de las mercancias.

Analizar y comparar los distintos modos de
transporte, los costes, la proteccién fisica de
la mercancia y la documentacién de transito

internacional.

Por qué UNIR FP
recomienda este
programa

En el Ciclo Formativo de Grado Superior en Comercio

Internacional aprenderas a:

Seleccionar los distintos modos y medios
de transporte internacional de mercancias
y las rutas G6ptimas, analizando las distintas
alternativas, elaborando contratos de transporte
y determinando los factores que garanticen la

integridad y el trénsito de mercancfas.

Formalizar y gestionar la documentacién de las

operaciones de transporte internacional.

Considerar las posibles incidencias y tramitar
seguros, ajustdndose a la normativa vigente y a
las condiciones establecidas en el contrato de

compraventa internacional.

Elaborar facturas, recibos y documentos de
cobro y pago de los productos y de los servicios
prestados, aplicando las normas mercantiles vy

fiscales de facturacion.

Gestionarelprocesocontableyfiscaldelaempresa,
aplicando lanormativa mercantily fiscal vigente, y

los principios y normas del Plan General Contable.
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Organizar el proceso de almacenaje por tipo de
actividad y volumen de mercancias, optimizando

los espacios y los tiempos de manipulacion.

Confeccionar y controlar el presupuesto del
almacén, identificando desviaciones provenientes

de la asignacion de costes.

Gestionar los stocks del almacén, asegurando su

aprovisionamiento y expedicién.

Gestionar las operaciones sujetas a la logistica
inversa, determinando el tratamiento a dar a las

mercancias retornadas.

Elaborar y cumplimentar la documentacién
necesaria para las operaciones de importacion/
exportacion e introduccion/expedicion  de

mercancias.

Analizar las variables del mercado y el entorno
de la empresa u organizacién, valorando su
incidencia en la actividad de la misma y en
la aplicacion de las diferentes estrategias

comerciales.

Configurar un sistema de informacion de
marketing (SIM) para la toma de decisiones
comerciales, definiendo las fuentes de
informacion, los procedimientos y las técnicas de

organizacién de los datos.

Elaborar un plan de marketing internacional,
seleccionando la informacién de base o briefing
de productos y relacionando entre si las variables

de marketing mix.

Disefiar el proceso de negociacién con clientes
y/ o proveedores, proponiendo los términos mas

ventajosos para la organizacion.

Determinar la forma de financiacién adecuada en
las operaciones de compraventa internacional,
analizando las distintas modalidades de crédito,
teniendo en cuenta la forma de pago/cobro y

valorando los costes y riesgos que generan.

Datos Clave

DURACION: 2 ANOS ACADEMICOS

DOCENCIA 100% ONLINE

Donde podras interactuar con el profesor y resto
de alumnos. Y, si no puedes asistir en directo,

puedes verlas en diferido siempre que quieras.

Claustro  Especializado  formado  por

profesionales en activo

Conocimientos aplicables desde el primer

modulo

Mentor personal acompafniandote toda tu FP.

Dirigido a

El Ciclo Formativo de Grado Superior en Comercio
Internacional va dirigido a todas aquellas
personas que quieran trabajar en procesos de
planificacion, organizacion, gestion y control

de las actividades de comercio internacional,
procesos de gestion administrativa del comercio
internacional y procesos de comercializacion

de los productos y servicios, comunicacién con

el cliente, control de calidad de los servicios
prestados y tratamiento y analisis de la

informacion recibida.




Una propuesta
innovadora con 5
valores diferenciales

Perfil de los profesores: formado por profesionales
con dilatada experiencia profesional y una amplia

experiencia en formacion.

Con especialidad en Competencias digitales
avanzadas: Solo aquellos que tienen competencias

digitales avanzadas les ayudan a marcar la diferencia.

Empleabilidad: al final de tu Ciclo Formativo en
Transporte y Logistica realizards 500 horas de
practicas en las mejores empresas. El 85% de
nuestros alumnos se queda trabajando en la empresa

donde hizo sus practicas.

AccesoUniversidad Fasttrack UNIR: convalidaciones
de créditos ECTS para poder continuar tu formacion
en UNIR.

Herramientas mas demandadas: trabajamos con
las aplicaciones de gestiébn que mas utilizan las

empresas de logistica.

Requisitos de acceso

Para matricularte en el ciclo formativo de Grado
Superior, debes tener mas de 18 afios o cumplirlos

durante el ano natural del comienzo del ciclo.

Ademas, tienes que cumplir al menos uno de los

siguientes requisitos académicos:

= Estar en posesion del Titulo de Bachiller, o de un
certificado acreditativo de haber superado todas

las materias del Bachillerato.

= Haber superado el segundo curso de cualquier

modalidad de Bachillerato experimental.

= Estar en posesion de un Titulo de Técnico

(Formacion Profesional de Grado Medio).

= Estar en posesion de un Titulo de Técnico
Superior, Técnico Especialista o equivalente a

efectos académicos.

= Haber superado el Curso de Orientacion
Universitaria (COU).

= Estar en posesion de cualquier Titulacién

Universitaria o equivalente.

= Haber superado la prueba de acceso a ciclos
formativos de grado superior (se requiere tener al
menos 19 afios en el afio que se realiza la prueba

018 para quienes poseen el titulo de Técnico).

= Haber superado la prueba de acceso a la

Universidad para mayores de 25 afios.
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Programa
CURSO 1

« Itinerario personal para la
Empleabilidad I (100 horas)

« Habilidades comunicativas en
lengua extranjera (inglés)
(50 horas)

« (Gestion administrativa del
comercio internacional
(210 horas)

« Gestion econ6mica y financiera
de la empresa (240 horas)

« Inglés profesional (GS)
(50 horas)

« Logistica de almacenamiento
(140 horas)

« Transporte internacional de

mercancias (210 horas)

CURSO 2

« Comercio digital internacional
(55 horas)

« Financiacion internacional
(170 horas)

« Marketing internacional
(145 horas)

« Medios de pago
internacionales (140 horas)

« Negociacion internacional
(140 horas)

« Sistema de informacion de
mercados (80 horas)

« Itinerario personal para la
empleabilidad II (70 horas)

 Digitalizacion aplicada a los
sectores productivos (GS) (30
horas)

« Sostenibilidad aplicada al
sistema productivo (30 horas)

« Gestion de cadenas de
suministro (Supply Chain
Management)(90 horas)

« Proyecto intermodular de
comercio internacional (50
horas)

« Fase de formacién en empresa
y organismo equipado
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1. Materiales de estudio
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Masterclass

Experiencias en directo con profesionales en activo
que comparten su conocimiento sobre el sector y las
competencias méas demandadas. Un extra al plan de

estudios para seguir aprendiendo:
= logistica 4.0
= E-Commerce

= Principales herramientas del sector de la logistica

y el transporte

Metodologia

Este Ciclo formativo de Grado Superior esta disefiado
para que los alumnos pongan en practica todo lo
aprendido a medida que van avanzando con el

temario:

= A distancia y flexible: clases en directo que
quedan grabadas, acceso desde cualquier
dispositivo, exdmenes trimestrales presenciales
en Madrid.

= Evaluacion continua: rutina, entrenamiento vy
constancia. Actividades de desarrollo y grupales.

Test y examenes tedrico-practicos.

= Acompaiiamiento: tutor académico para resolver

dudas desde el primer dfa.

= Uso de las herramientas mas demandadas:
trabajamos con las aplicaciones de desarrollo

que mas utilizan las empresas.

Sistema de evaluacion

Para obtener la titulacién el alumno debera

= Realizary superar la evaluacién continua de cada
uno de los mddulos profesionales: actividades
de desarrollo, grupales, test de evaluacion y

participacion en foros.

= Realizar y superar los examenes presenciales de

cada uno de los médulos profesionales.
= Superar el médulo de précticas profesionales.
Calificacion final del Ciclo Formativo

Al término de la realizacién del médulo de practicas
se evaluard dicho moédulo y se determinard la
calificacion final del ciclo formativo de los alumnos
que hayan superado la totalidad de sus mdédulos

profesionales.
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Practicas en empresas

Al final de tu grado en Comercio Internacional realizaras 500 horas de practicas en

empresas como estas:
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El 88% de nuestros alumnos se queda trabajando en la empresa en

la que ha hecho sus practicas.
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Seguir estudiando en UNIR, la Universidad

en Internet

Si después de finalizar tu CF de Grado Superior de Formacion Profesional quieres continuar estudiando,

te presentamos los itinerarios académicos que puedes elegir.

A

Obtén una doble
titulacion (2+1)

En 3 afios puedes
obtener 2 titulos
oficiales de Formacion
Profesional de Grado
Superior. Complementa
tu perfil técnico con una

alta cualificacion.

EQ

FP + Especializacion

Especializate en

las tecnologias mas
demandadas por todas
las organizaciones.
Accede con descuentos
preferentes a los Titulos
Propios de UNIR.

&

FP + Grado
Universitario (2+2.5)

Accede al programa

de reconocimiento

de créditos
(convalidaciones) que
maximizan el esfuerzo.
Convalida practicamente
1,5 afos del Grado

Universitario.

TECNICO SUPERIOR EN COMERCIO INTERNACIONAL
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Qualentum

Salida laboral
garantizada

Accede al mercado
profesional con empleo

garantizado.
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FLEXTIME

Nos adaptamos a tu disponibili-
dad horaria permitiéndote acce-
der y participar en directo a las
sesiones online, a los foros de
discusion, asi como a los mate-
riales complementarios. Sin ba-
rreras geograficas, en cualquier
momento y en cualquier lugar.

CLAUSTRO
ESPECIALIZADO

Todos nuestros docentes son
profesionales de empresas lide-
res, que imparten sus sesiones
en base a su propia experiencia,
lo que aporta una vision real del
mercado.

S

LEARNING BY DOING

Aplicaras todos los conocimien-
tos gracias al aprendizaje ad-
quirido en sesiones practicas.
Trabajaras en grupos dirigidos
por especialistas, donde podras
fomentar el Networking e inter-
cambiar experiencias.

SESIONES ONLINE EN
DIRECTO

Podras seguir e intervenir en las
sesiones estés donde estés, sin
necesidad de desplazamientos.
Y si por algin motivo no pudie-
ras asistir, podras ver el material
grabado en cualquier momento.

MENTORING
CONSTANTE Y
PERSONALIZADO

Desde el primer dia se te asig-
nara un tutor que te acompaifa-
ra y apoyara en todo momento,
resolviendo todas las dudas que
te puedan surgir y tratando de
potenciar tus habilidades para

Por qué elegirnos

Porque ponemos a tu disposicion todo lo que
necesitas para mejorar tu carrera profesional, sin
necesidad de desplazarte, tan solo requieres de
conexién a internet y un dispositivo (PC, Tablet o

incluso un Mvil) para seguir el programa.

Porque  con nuestro modelo  pedagégico,
pionero en el mercado, participardas en clases
online en directo impartidas por los mejores
profesionales. Ademas, podras verlas en

cualquier momento y desde cualquier lugar,

tu desarrollo.

ideal para compatibilizarlo con tu agenda personal

y profesional.

Porque fomentamos el NETWORKING, clave en tu
desarrollo profesional, poniéndote en contacto con
ponentes y participantes de alto nivel, con los que
compartiras trabajo y experiencias a través de la

plataforma.
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Un nuevo concepto
de Universidad
online

La Universidad Internacional de La Rioja, universi-
dad con docencia 100% online, se ha consolidado
como solucién educativa adaptada a los nuevos
tiempos vy a la sociedad actual. El innevador mode-
lo pedagégico de UNIR ha conseguido crear un nue-
vo concepto de universidad en el que se integran as-
pectos tecnoldgicos de dltima generacion al servicio
de una ensefianza cercana y de calidad. La metodo-
logia 100% online permite a los alumnos estudiar
estén donde estén, interactuando, relacionandose y
compartiendo experiencias con sus compafieros y

profesores. Actualmente UNIR cuenta con:

Mas de 41.000 alumnos

= Mas de 10.000 alumnos internacionales
= Presencia en 90 paises de los 5 continentes
= Mas de 130 titulos de Grado y Postgrado

= Mas de 4.000 convenios de colaboracion fir-
mados para dar cobertura de practicas a nues-

tros estudiantes

= Ademas UNIR es una universidad responsable
con la cultura, la economiay la sociedad. Este
compromiso se materializa a través de la Fun-
dacién UNIR.
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