Practica en Contratacion Civil y Mercantil

Programacion semanal

Para conocer la fecha de entrega de las distintas actividades, accede a la seccion Actividades (en el menu lateral). Recuerda que la
suma de las puntuaciones de todas las actividades es de 15 puntos. Puedes hacer las que prefieras hasta conseguir un maximo de 10
puntos (que es la calificacion maxima que se puede obtener en la evaluacidn continua.

Semana 1l

Semana 2

Semana 3

Semana 4

Semana 5

Temas

Actividades
(15.0 puntos)

Clases en directo

Tema 1. La contratacidn: aspectos
generales y fase precontractual

1.1. ¢Cédmo estudiar este tema?

1.2. El contrato y sus elementos: aspectos
practicos relevantes

1.3. La ineficacia del contrato: nulidad,
anulabilidad, resolucién y rescision

1.4. Especialidades mercantiles mas
relevantes en materia de contratacién
1.5. Defensa de la competencia: cuestiones
esenciales

1.6. Fase precontractual y cartas de
intenciones

1.7. Acuerdos de confidencialidad y
terminacidn de los contratos

Asistencia a 2 clases en directo a lo largo de la
asignatura
(0.15 puntos cada una)

Huella UNIR: Un proyecto de diez
(0.5 puntos)
Test Tema 1
(0.1 puntos)

Clase de presentacion y clase del tema 1

Tema 2. La compraventa

2.1. ¢Cémo estudiar este tema?

2.2. La compraventa. Riesgos y garantias
2.3. Especialidades de la compraventa
mercantil

2.4. La compraventa de empresas. Due
diligence y aspectos practicos relevantes
2.5. Situaciones especiales y posibles pactos
2.6. Comercio electrénico

Actividad: caso préctico URIA: Los
contratos de compraventa en el
ambito de la empresa
(5.0 puntos)

Clase del tema 2 y presentacion de la
actividad caso practico URIA: Los contratos
de compraventa en el dmbito de la empresa

Tema 2. La compraventa (continuacion)
2.7.Venta a distancia y venta fuera

de establecimiento mercantil

2.8. Venta a plazos de bienes muebles
2.9. Ventas del comercio minorista

2.10. Clausulas penales y clausulas de
limitacion de la responsabilidad

Test Tema 2
(0.1 puntos)

Clase del tema 2

Tema 3. El contrato de depésito

3.1. ¢Como estudiar este tema?

3.2. El contrato de depésito. Especialidades
del depdsito mercantil

3.3. Los depdsitos en almacenes generales
3.4. El contrato de escrow

Tema 4. El contrato de transporte

4.1. (Cémo estudiar este tema?

4.2. El transporte terrestre de mercancias
4.3. El transporte de personas

Test Tema 3
(0.1 puntos)
Test Tema 4
(0.1 puntos)

Clases de los temas 3y 4

Tema 5. Los contratos de intermediacidn,
de distribucion y licencia

5.1. ¢Como estudiar este tema?

5.2. La representacidn: aspectos esenciales
y practicos

5.3. Contratos de intermediacidn: comision,
corretaje y agencia

Clase del tema 5

Clase Resolucién caso practico URIA: Los
contratos de compraventa en el ambito de
la empresa




Semana 6

Semana 7

Semana 8

Semana 9

Semana 10

Semana 11

Temas

Actividades
(15.0 puntos)

Clases en directo

Tema 5. Los contratos de intermediacidn,
de distribucién y licencia (continuacién)
5.4. Contratos de distribucion: concesion y
franquicia

5.5. Licencia

Actividad grupal: Caso practico URIA:
Los contratos mercantiles de comision,
agencia, franquicia, y mediacion o
corretaje
(3.0 puntos)

Test Tema 5
(0.1 puntos)

Clase del tema 5

Clase de presentacion de la actividad
grupal: Caso practico URIA: Los contratos
mercantiles de comisién, agencia,
franquicia, y mediacidén o corretaje

Tema 6. El contrato de obra y el contrato
de fabricacion

6.1. ¢Como estudiar este tema?

6.2. El contrato de obra: modalidades y
aspectos practicos relevantes

6.2. La subcontratacion

6.3. El contrato de edificacion en el marco
de la LOE. La responsabilidad de los agentes
intervinientes

6.4. El contrato de fabricacion

Test Tema 6
(0.1 puntos)

Clase del tema 6

Tema 7. Arrendamientos de local, de
industria y de servicios y contratos
informaticos

7.1. ¢éComo estudiar este tema?

7.2. La reforma del arrendamiento para uso
de vivienda operada por el Real Decreto Ley
7/2019, de 1 de marzo

7.3. Los arrendamientos urbanos para uso
distinto de vivienda: principales cuestiones
practicas

7.4. COVID-19 y arrendamientos de local de
negocio: nuevas medidas legislativas

7.5. El arrendamiento de industria

7.6. El arrendamiento de servicios y el
outsourcing

7.7. Contratos en el ambito tecnoldgico e
informatico

Test Tema 7
(0.1 puntos)

Clase del tema 7

Tema 8. Titulos valor

8.1. ¢Como estudiar este tema?

8.2. Cuestiones generales sobre los titulos
valor

8.3. La letra de cambio y el pagaré

8.4. El pago y el cumplimiento forzoso en la
letra de cambio y pagaré

Clase del tema 8

Tema 8. Titulos valor (continuacion)

8.5. Responsabilidad personal del firmante
de un pagaré sin antefirma

8.6. El cheque

Actividad: Caso practico URIA: Los
contratos de transporte y depdsito de
mercancias
(5.0 puntos)

Test Tema 8
(0.1 puntos)

Clase del tema 8 y clase de presentacion
actividad Caso practico URIA: Los contratos
de transporte y depdsito de mercancias

Clase de resolucién de la actividad grupal:
Caso practico URIA: Los contratos
mercantiles de comisidn, agencia,
franquicia, y mediacidn o corretaje

Tema 9. Los contratos financieros

9.1 ¢Cédmo estudiar este tema?

9.2. Financiacidén de la empresa

9.3. El mercado financiero

9.4. Contratos del mercado de crédito:
aspectos practicos esenciales y cldusulas
tipicas

9.5. Contratos del mercado de valores

9.6. La situacién concursal del acreditado en
los contratos de financiacion

Test Tema 9
(0.1 puntos)

Clase del tema 9




Semana 12

Semana 13

Semana 14

Semana 15

Semana 16

Temas

Actividades
(15.0 puntos)

Clases en directo

Tema 10. Los contratos de garantia
10.1. ¢Como estudiar este tema? Prenda
irregular y prenda de crédito

10.2. Hipoteca mobiliaria de
establecimiento mercantil

10.4. Diferentes tipos de hipoteca
inmobiliaria seguin la obligacion garantizada
10.5. Fianza

10.6. Aval

10.7. Otras garantias personales
mercantiles

10.8. Garantias financieras del Real
Decreto-ley 5/2005

10.9. Aspectos practicos relevantes en
ejecuciones dinerarias

Test Tema 10
(0.1 puntos)

Clase del tema 10

Tema 11. El contrato de seguro

11.1. ¢Como estudiar este tema?

11.2. El contrato de seguro en general:
principales cuestiones practicas

11.3. Seguro contra dafios

11.4. Seguro de personas

11.5. Seguros obligatorios y convenientes
para empresas

11.6. Nuevos productos de seguro

Test Tema 11
(0.1 puntos)

Clase del tema 11

Clase de resolucién de la actividad Caso
practico URIA: Los contratos de transporte y
depdsito de mercancias

Sesidn de explicacion del modelo de
examen

Tema 12. Resolucion extrajudicial de
conflictos (CLASE DOBLE)

12.1. ¢Como estudiar este tema?

12.2. Cuestiones generales sobre los
sistemas de resolucidn extrajudicial de
conflictos

12.3. Negociacién

12.4. Conciliacién

12.5. Mediacidn

12.6. Arbitraje

12.7. Revisién critica de los MARC/ADR

Test Tema 12
(0.1 puntos)

Clase del tema 12

Semana de repaso

Clase de repaso

Semana de examenes

Nota: Los siguientes dias se consideran periodos no lectivos



