TRABAJO EN EQUIPO, DINAMICA DE GRUPOS Y NEGOCIACION ESTRATEGICA

Programacion semanal

CONTENIDO TEORICO ACTIVIDADES CLASES EN DIRECTO
(15 puntos)

Tema 1. Trabajo en equipo
en los centros educativos
1.1. Introduccion y objetivos
1.2. La importancia de
trabajar en equipo
1.3. Qué esy cdmo se crea un Clase de presentacién de la
equipo asignatura
1.4. El funcionamiento de los
equipos Test Tema 1 Clase de presentacién actividad 1
1.5. La integracion de los (0,2 puntos)
miembros del equipo
1.6. Los equipos en los
centros educativos:
estructuras formales e
informales

Semana 1

Tema 2. Desarrollo de una

cultura colaborativa

2.1. Introduccién y objetivos

2.2. Clima de trabajo y cultura Clase de refuerzo y resolucion de

. Test Tema 2 .

Semana 2  colaborativa en las dudas actividad 1

e . (0,2 puntos)

instituciones educativas

2.3. Un contexto para

fomentar la participacion

2.4 Estrategias colaborativas

Tema 3. Direccion eficaz de

equipos de trabajo

3.1. Introduccion y objetivos

3.2. Competencias del

directivo para la gestién de Entrega actividad 1

equipos (6,9 puntos) L .
Semana3  3.3. Direccién eficaz de Clase de presentacion actividad 2

equipos de trabajo Test Tema 3

3.4. Motivaciény (0,2 puntos)

automotivacién para la
direccion de equipos

3.5. Toma de decisiones y
participacion

Tema 4. Herramientas para
el trabajo en equipo

4.1. Introduccién y objetivos

4.2. Técnicas para el trabajo L
P J Clase de refuerzo y resolucion de

en equipo e
Semana4 4.3, Direccion de reuniones Test Tema 4 dudas actividad 2
formales e informales. Las (0,2 puntos)

reuniones exprés

4.4. Tecnologias de la
comunicaciéon para el trabajo
colaborativo en red
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TRABAJO EN EQUIPO, DINAMICA DE GRUPOS Y NEGOCIACION ESTRATEGICA

CONTENIDO TEORICO ACTIVIDADES CLASES EN DIRECTO
(15 puntos)

Tema 5. Evaluacién del
trabajo en equipo

5.1. Introduccion y objetivos
5.2. Modelos para la
evaluacion de los equipos
5.3. ¢Por qué fallan los
equipos?

5.4. Tipos de conflicto y
contextos de negociacion
Tema 6. Negociacién
estratégica en los centros

Entrega actividad 2
(6,9 puntos)

Semana 5 . Test Tema 5 Clase de repaso
educativos (0,2 puntos)
6.1. Introduccién y objetivos =P
2. Lafi i :
6.2. La |Igu.ra del hegooador Test Tema 6
caracteristicas y tipo de
. (0,2 puntos)
negociador
6.3. Tipos y estilos de
negociacion
6.4. El proceso de la
negociacion
6.5. Buenas practicas para
una negociacién exitosa
Semana 6 Examen
NOTA

Esta Programacién semanal puede ser modificada si el profesor lo considera oportuno para el
enriquecimiento de la asignatura.
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