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En el competitivo mercado actual, todas las empresas necesitan una sólida estrategia 
de Marketing Digital para destacar y triunfar, por lo que la demanda de profesionales 
especializados no deja de crecer. El Máster en Marketing Digital de KSchool te 
convertirá en un perfil altamente completo, con conocimientos avanzados en SEO, 
SEM, Email Marketing, Social Media, Analítica Digital y mucho más, así como con 
una visión global y actualizada de cómo estas disciplinas trabajan en conjunto para 
impulsar el éxito de una empresa. 

Esta formación en Marketing Digital te preparará para dominar las herramientas, 
estrategias y técnicas más relevantes en el campo, capacitándote para elaborar con 
éxito el Plan de Marketing de cualquier empresa. 

El enfoque de este curso en Marketing Digital es 100% práctico, con talleres basados 
en casos reales en cada uno de los módulos. Además, teniendo en cuenta los avances 
en IA Generativa que están transformando radicalmente el mundo del Marketing 
Digital, también incluimos talleres que te enseñarán a utilizar estas herramientas en 
tu día a día. 

Descubre el Máster en Marketing Digital

- 46ª ED. MADRID -

Máster en

Marketing 
Digital
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Objetivos

 Aprender a diseñar la estrategia de Marketing Digital, el Plan de 
Marketing Digital y el Customer Journey, para alcanzar los objetivos de 
negocio.  

Seleccionar la mejor estrategia de Social Media, SEO,Google Ads, Meta Ads, 
Amazon Ads, TikTok Ads, para conseguir campañas de éxito que optimicen el 
gasto publicitario y maximicen los resultados.  

Saber cómo diseñar la experiencia de usuario (UX) y utilizar herramientas de 
CRO y Analítica (Google Analytics 4 y Google Tag Manager) para mejorar las tasas 
de conversión de tus escaparates digitales.   

Identificar el uso del CRM, las herramientas de Marketing Automation y la IA 
generativa, para diseñar campañas personalizadas y mejorar el ROI de tu Plan de 
Marketing.  

Analizar el funcionamiento de los e-commerce y Marketplaces para decidir si tu 
producto/servicio se puede comercializar en estos modelos de negocio.  

Practicar lo aprendido con Business Cases y talleres, en los que tendrás que 
aplicar los conocimientos adquiridos a situaciones del mundo real. 

1.

2.

3.

4.

5.

6.

Si aún no tienes experiencia laboral o acabas de licenciarte, ¡esta formación es 
para ti! Este Máster en Marketing Digital está dirigida a personas interesadas en 
especializarse en Marketing Digital, sin conocimientos previos o muy básicos de esta 
área, que quieran marcar la diferencia en las empresas gracias a un conocimiento 
general y profundo de las necesidades del sector.   

Perfil del alumno
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Salidas profesionales

• Técnico en SEO o SEM: Al acabar, nuestros alumnos serán expertos en optimizar 
sitios web para mejorar la visibilidad de cualquier empreza en los motores de 
búsqueda. Dominarán tanto la gestión de la presencia orgánica de empresas 
como la ejecución de campañas de publicidad de pago. Estas habilidades son 
fundamentales en el mundo digital actual para impulsar el éxito de cualquier 
negocio. 

• Gestor de Redes Sociales: Nuestro máster proporciona las habilidades necesarias 
para gestionar y optimizar la presencia de una empresa en las plataformas 
de redes sociales más relevantes. Acabarán preparados para crear estrategias 
efectivas, aumentar el compromiso de la audiencia y aprovechar al máximo el 
potencial de las redes sociales. 

• Analista de Marketing Digital: Nuestros alumnos serán especialistas en analizar 
y reportar el rendimiento de las estrategias de marketing digital. Utilizarán 
herramientas avanzadas de analítica web para obtener información valiosa y 
respaldar decisiones de negocio fundamentadas en datos concretos. 

• Especialista en Email Marketing: Nuestros alumnos estarán capacitados para 
diseñar y gestionar campañas de email marketing altamente efectivas. El email 
marketing sigue siendo una de las formas más poderosas de marketing directo, 
y nuestros especialistas dominarán las mejores prácticas para obtener resultados 
significativos. 

• Gestor de Contenido Digital: Encontrarán oportunidades laborales creando 
y gestionando contenido de calidad para sitios web, blogs y plataformas de 
redes sociales. Estarán preparados para cautivar a la audiencia con mensajes 
impactantes y estratégicamente alineados con los objetivos de la empresa. 

• Consultor de Marketing Digital: Con una visión completa del marketing digital, 
nuestros alumnos serán capaces de asesorar a empresas en la mejora de su 
presencia online y en la consecución de sus objetivos de negocio. Su conocimiento 
estratégico y experiencia práctica les permitirá ofrecer recomendaciones 
personalizadas y efectivas. 

• Director de Marketing Digital: Con experiencia y trayectoria, podrán aspirar a 
roles de liderazgo como directores de marketing digital. Serán responsables de 
supervisar y dirigir todas las actividades de marketing digital de una organización, 
impulsando el crecimiento y el éxito en el entorno digital. 

SALARIO MEDIO
Un Ejecutivo de Marketing puede 
recibir un salario de entre 20.000 y 
50.000 euros al año, según datos 
de Glassdoor.

29.000 €bruto/año
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Modalidad presencial

No es solo ir a clase, ¡es aprender de los mejores!

Después de 10 años de experiencia, miles de alumnos formados y nuevas 
modalidades de formacion hemos mejorado nuestros cursos presenciales.

Te esperamos en clase para que puedas aprender de la mano de los mejores 
profesores, pero además, pondremos a tu disposición material extra, ejercicios y otros 
recursos para que puedas seguir practicando y mejorando tus habilidades.

ACCESO VITALICIO A LA BOLSA DE EMPLEO 
de KSchool.
+ 
INVITACIÓN A EVENTOS EXCLUSIVOS solo para 
alumnos.

ACCESO AL CAMPUS VIRTUAL donde 
encontrarás material adicional y ejercicios para 
que puedas seguir ampliando conocimientos.

Clases presenciales PRESENCIALES 
+
Horarios por la mañana:
MARTES, MIÉRCOLES y JUEVES
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Temario

01. INTRODUCCIÓN AL MÁRKETING DIGITAL

Estrategia
• Qué es nuevo en el marketing digital. 
• Principales diferencias con el marketing tradicional. 
• Integración de las estrategias de “on”/”off”. 
• Estructura del Plan de Marketing Digital. 
• Análisis de situación. 
• Estrategia competitiva: definición de la propuesta de valor. 
• ¿A quién me quiero dirigir? 
• Buyer persona. 
• Funnel de venta. 
• Customer journey.   

02. INBOUND MARKETING

Social Media
• Entendiendo el Ecosistema de las Redes Sociales 
• Creación de Contenido Impactante: Storytelling y Diseño 
• Estrategia de Social Media: Del Plan a la Ejecución 
• Branding en Redes Sociales: Construcción y Gestión de Marca 
• Analítica en Redes Sociales: Métricas e Interpretación 
• Gestión de Comunidades y Engagement 
• SEO en Redes Sociales 
• Influencer Marketing: Estrategias y Colaboraciones 
• Gestión de Crisis y Reputación Online en Social Media 
• Taller Social Media

SEO
• Fundamentos del SEO: Cómo Funcionan los Motores de Búsqueda 
• Palabras Clave: Investigación y Optimización 
• SEO On-Page: Optimización de Contenido y Metadatos 
• SEO Técnico: Indexación, Crawling y Arquitectura Web 
• SEO Off-Page: Backlinks y Autoridad de Dominio 
• Local SEO: Optimización para Búsquedas Locales 
• Penalizaciones de Google: Cómo Evitarlas y Solucionarlas 
• Analítica Web y SEO: Medición y Monitorización 
• Tendencias Futuras en SEO: Búsquedas por Voz, AI y más 
• Taller SEO
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03. OUTBOUND MARKETING

Estrategia de Medios Pagados, plataformas publicitarias y afiliación
• Introducción al Paid Media: Plataformas y Opciones de Publicidad 
• Estableciendo Objetivos de Publicidad Digital 
• Segmentación Avanzada para Campañas de Pago 
• Creación y Optimización de Anuncios para Diferentes Plataformas 
• Gestión de Presupuestos en Paid Media: CPC, CPM, CPA 
• Google Ads: Búsqueda, Display, Shopping y Video 
• Social Ads: Facebook Ads, Instagram Ads 
• Publicidad en Programática y Real Time Bidding (RTB) 
• Métricas, Analítica y ROI en Publicidad Digital 
• Afiliación en campañas digitales 

• Taller CRM 

04. ACTIVOS PROPIOS

UX/CRO
• Introducción a la Experiencia de Usuario (UX) y la Optimización de la Tasa de 

Conversión (CRO) 
• Principios Fundamentales de UX: Usabilidad, Accesibilidad, Diseño Centrado en el 

Usuario 
• Análisis heurístico 
• El Proceso de CRO: Identificación, Priorización, Pruebas, Análisis 
• Investigación y Análisis de Usuarios: Personas, Mapas de Viaje, Test de Usabilidad 
• Wireframing y Prototipado para una Mejor UX 
• Optimización de Landing Pages para Mejorar la Conversión 
• Pruebas A/B y Multivariables para la Optimización de Sitios Web 
• Analítica Web para CRO: Métricas, KPIs, Seguimiento de Conversión 
• Mobile UX: Diseño y Optimización para Móviles 
• Tendencias Futuras en UX y CRO: IA, Personalización, Realidad Aumentada
• Taller UX y CRO
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Analítica y Data Science 
• Introducción a la Analítica Digital: Del Dato al Conocimiento 
• Herramientas de Analítica Web: Google Analytics 4 y Alternativas 
• Definición y Seguimiento de KPIs en Marketing Digital 
• Analítica de Comportamiento del Usuario y Segmentación de Audiencia 
• Análisis de la Conversión: Embudos, Tasa de Conversión y Optimización 
• Reporting de Analítica Digital y Visualización del Dato: Conexión y creación de 

Informes Accionables en Looker Studio 
• Data Science aplicado a Marketing: Análisis de Contribución (Media Mix 

Modelling) y Predicción de Demanda  

• Taller Google Analytics 4

CRM & Marketing Automation
• Comprendiendo el Lifecycle Marketing y al CRM: Gestión del Ciclo de Vida del 

Cliente 
• Fundamentos del Marketing Automation: Automatización de Procesos 
• Segmentación y Personalización en Lifecycle Marketing 
• Estrategias de Retención de Clientes y Programas de Lealtad 
• Email Marketing y Automatización: Creación de Flujos de Trabajo 
• Medición y Seguimiento en CRM: Métricas y KPIs 
• Gestión del Customer Journey a través de la Automatización de Marketing 
• Tendencias Futuras en CRM y Marketing Automation: IA, Chatbots.
• Personalización en Tiempo Real 
• Taller CRM

05. DIGITAL BUSINESS

Gestión de marca
• Identidad de marca  
• Territorios de marca  
• Contenido de marca  
• Tono de la marca  
• Canales de comunicación  
• Roles de redes sociales en la comunicación de la marca  
• Gestión de crisis 
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Ecommerce
• Introducción al eCommerce: Mercados, Modelos de Negocio y Plataformas 
• Planificación y Estrategia de un Negocio eCommerce 
• Gestión del Catálogo de Productos y Optimización SEO para eCommerce 
• Métodos de Pago y Seguridad en eCommerce 
• Logística y Operaciones en eCommerce: Gestión de Inventarios y Envíos 
• Atención al Cliente y Gestión de Reclamaciones en eCommerce 
• Analítica y Métricas Clave en eCommerce 

• Tendencias Futuras en eCommerce: Apps, IA, Realidad Aumentada

Marketplaces
• Introducción a los Marketplaces: Tipos y Modelos de Negocio 
• Cómo Elegir el Marketplace Adecuado para tu Producto o Servicio 
• Gestión de Catálogo y Optimización de Listados de Productos 
• SEO para Marketplaces: Mejorar la Visibilidad y Posicionamiento 
• Publicidad en Marketplaces: Amazon Ads y Retail Media 
• Gestión de Reseñas y Reputación en Marketplaces 
• Analítica y KPIs en Marketplaces: Medición del Rendimiento 
• Logística en Marketplaces: Opciones de Envío y Gestión de Inventarios 
• Atención al Cliente y Resolución de Conflictos en Marketplaces 
• Estrategias de Crecimiento y Expansión en Marketplaces 

Metodología Lean Startup
• Principios de Lean Startup aplicados a Ecommerce y Marketplaces 
• Identificación de Oportunidades en Ecommerce y Marketplaces  
• Validación con Usuarios en Ecommerce y Marketplaces  
• Estrategias Go-to-Market  
• Casos de Éxito y Lecciones Aprendidas 
• Taller de Taller Metodología Lean Startup 

IA Generativa
• Introducción a la IA Generativa: Conceptos Básicos y Aplicaciones 
• Cómo la IA Generativa Transforma el Marketing de Contenidos 
• Personalización y Segmentación con IA Generativa en Marketing 
• Casos Prácticos y Ejemplos de Éxito en la Implementación de IA Generativa en 

Marketing Digital  
• Taller IA
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Trabajo Fin de Máster

Nuestra metodología es muy práctica así que ¡a remangarse y a trabajar! La 
evaluación del Máster se lleva a cabo a través de un Trabajo Final de Máster (TFM) 
grupal en el que demostrarás todo lo aprendido en las clases. Este TFM consistirá 
en la realización de un Plan de Marketing Digital completo que dé respuesta a las 
necesidades de negocio que se planteen.   
  

Este trabajo evaluará los siguientes criterios: idoneidad, profundidad y presentación. 
  
1. ¿Cómo de idóneo es el planteamiento para resolver el reto de negocio propuesto? 

2. ¿Cómo de completo es el planteamiento? ¿Es lo suficientemente profundo como 
para que un Director de Marketing te lo compre? 

3. ¿Son los alumnos capaces de sintetizar el planteamiento y comunicar 
correctamente sus virtudes e incógnitas a un decisor de negocio?  

 
Los alumnos deberán avanzar en la realización del TFM a lo largo del Máster y para 
ello contarán con un mínimo de cuatro tutorías. . 

Material necesario

Para este Máster es necesario disponer de un ordenador portátil, Mac o Windows. Los 
programas utilizados funcionan con ambos sistemas operativos. Se requiere que el 
alumno disponga de permisos de administrador del sistema. 

No se recomienda otro tipo de dispositivos (ej. tableta), ya que algunas 
funcionalidades de los programas necesarios pueden no estar disponibles. 
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Herramientas

En el Máster de Marketing Digital aprenderás a utilizar con soltura las herramientas 
más demandadas en las ofertas de empleo:

Google Analytics 4

Tradedoubler

Google Ads

Chat GPT

Looker
Studio

Facebook 
Business Manager

Tik Tok Ads

Amazon 
Advertising

Midjourney

Welov

...¡y muchas más!
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Certificaciones

El máster te prepara para poder hacer frente a varias certificaciones, que podrás 
hacer por tu cuenta y de manera voluntaria.

Certificación oficial de TikTok 101 Certification

Certificación oficial de Amazon DSP  

Certificación oficial de Google Analytics 4

Certificación oficial de Meta Blueprint 101

Certificación oficial de Amazon Sponsored Ads

Certificación oficial de Display & Video 360 

Certificación oficial de Amazon Retail para Anunciantes  
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Profesores

Álvaro Gómez Martín

CEO en Elogia

Director del Máster en Marketing Digital

* El claustro de profesores puede sufrir modificaciones.

Luis Dinis

Industry Manager en Google

Manuel Beltrán 

Social Media Strategist en Elogia

Pablo Renaud 

Head of Ecommerce Strategy en 
Ebolution

María Velasco 

Chief Strategy & Innovation Officer en 
Mr. Milú 

Brais Comesaña 

Head of Venture Studio en Corporate 
LAB

Sandra Ruiz

Account Manager en Tandem Up

Marina Burgos 

Agency Partner Manager en TikTok 

Victoria Mancebo 

Agency Partner en Meta

Alfonso Román 

Global Digital & Marketing Manager en 
Teka Group

Soraya García 

Directora General Iberia & Latam en 
Tradedoubler 

Abril Morillo

Social Media Specialist en Elogia 

Estela Alcaide

Head of Social Media en Mango

Claudia Bigas 

Sr. Client Partner Beauty en Amazon 

Patricia Díaz 

Fashion Lab Director & Business 
Develop Manager en Elogia

Jorge Llorente 

Senior Digital Analyst & Team Leader 
en El Arte de Medir

A

A

A

A

A

A

A

A

A

A

A
   VM

   MB
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2º. OPCIONES DE PAGO

1º. RESERVA DE PLAZA

Pago único
-5% de descuento.

Ponemos a tu disposición 
las mejores alternativas para 

financiar el importe total de la 
formación. ¡Tú eliges!

500 €

Inscripción y precio

Desde KSchool te ofrecemos dos opciones de financiación

¿Necesitas más tiempo?
Estudiaremos tu situación de 

forma personalizada para 
encontrar la solución más 

adecuada. 

Hasta 12 cuotas
sin intereses*

*Hasta 12 cuotas sin intereses: financiación a medida según el perfil crediticio del alumno. El 100% de las cuotas deberán de estar 
abonadas 30 días antes de la finalización del máster. El numero de cuota se adapta a 30 días antes de la finalización, al perfil 
crediticio y según la fecha de contratación.  
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- 1.000 € 
por situación 

de desempleo 
o ERTE

En KSchool contamos con becas individuales valoradas 
en 1.000 € para personas que quieran formarse en uno de 
nuestros másteres, pero que se encuentren actualmente 
en situación de desempleo o afectadas por un ERTE.

Pregúntanos y te informaremos sobre los requisitos y las 
características de estas becas. 

Estas becas no son acumulables a otras ofertas o 
promociones.

Todos nuestros cursos son bonificables a través de la Fundación Estatal para la 
Formación en el Empleo (FUNDAE, antigua FUNDACIÓN TRIPARTITA).

Si estás interesado coméntanoslo al hacer tu inscripción. Desde KSchool nos 
encargamos de la gestión para cursos o másteres de más de 60 horas.

Becas a personas en situación de desempleo o ERTE

Bonificable con FUNDAE

Si nuestros planes de financiación o becas no se ajustan a tu situación, 
¡escríbenos! 

En KSchool tratamos cada caso de forma personalizada. Queremos que 
te formes con nosotros.
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En KSchool contamos con una Bolsa de Empleo propia donde las mejores empresas 
buscan talento. 

Nos enorgullece decir que el 96% de nuestros alumnos están trabajando y que 
muchos de ellos consiguieron su primer empleo en el sector digital o lograron 
cambiar su puesto gracias a la Bolsa de Empleo.

Pero, ¿cómo funciona esta Bolsa de Empleo?

1. Tienes que ser alumno de KSchool

2. Revisa la plataforma para conocer las nuevas ofertas (becas o empleos, siempre 
remunerados). Además, solo recibirás las que vayan dirigidas a tu área de 
formación. ¡Todo bien filtrado para que solo te lleguen las ofertas de empleo que 
de verdad te interesan!

3. Aplicas a la oferta y si todo va bien...

4. La empresa te contactará para que hagas una entrevista y puedas formar parte de 
su proceso de selección.

5. Este es el punto que más nos gusta: cuando os eligen para cubrir su vacante y nos 
escribís para contarnoslo :) ¡Es genial cada vez que un/a KSchoolero/a nos  dice que 
tiene un nuevo trabajo gracias a la Bolsa de Empleo!

Además de poder aprender mucho en clase, desde KSchool os invitamos a 
eventos, masterclass, talleres y conferencias que os servirán para ampliar vuestros 
conocimientos y para contactar con grandes profesionales. 

Síguenos a través de las redes sociales para estar al tanto de estas acciones y revisa tu 
mail. ¡Algunos de nuestros eventos son exclusivos para alumnos!

Bolsa de Empleo

Eventos y networking
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Para resolver cualquier duda podéis escribirnos a admisiones@kschool.com o 
llamarnos al 91 910 09 54, pero a continuación recogemos algunas de las preguntas 
que más nos hacéis. ¡Esperamos que os sean de ayuda!

¿Qué diferencias hay entre la modalidad presencial y Online?
La principal, el formato presencial requiere que acudas a clase, por lo que solo podrás 
cursarla si estás en Madrid o Barcelona, y siempre que tengas disponibilidad los 
viernes por la tarde y sábados por la mañana.

El formato Online es para todos aquellos que tengan una buena conexión a internet, 
ya sea desde Granada, Teruel o Cuenca. Las clases se imparten entre semana en 
horario de tarde.

¿Qué pasa si no puedo acudir a una clase?
En la modalidad presencial te ofreceremos la opción de recuperar esa clase en otra 
edición o modalidad siempre que sea posible.

¿Para qué sirve el Campus Virtual?
En el Campus Virtual encontrarás ejercicios y materiales complementarios a las 
clases que recibirás de forma presencial. Además, también tendrás acceso a las 
presentaciones que los profesores utilizarán en sus clases y podrás comunicarte con 
tus compañeros y profesores para resolver dudas a través de los foros.

¿Hay exámenes?
¡No! Durante las clases realizaréis ejercicios prácticos y la evaluación final que nos 
permitirá ver si habéis adquirido los conocimientos necesarios se realizará a través del 
Trabajo de Fin de Máster.

¿Necesito un título universitario para cursar un máster en KSchool?
No, no necesitas ningún título previo. Existen formaciones donde si es necesario 
contar con unos conocimientos básicos, pero no te preocupes por esto ya que antes 
de realizar la reserva te preguntaremos por tu preparación previa y si fuese necesario 
te solicitaríamos el CV. ¡Queremos que aproveches al máximo tu paso por KSchool!

Preguntas frecuentes
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Nacimos en 2011 con una idea en la cabeza: formar a los nuevos perfiles profesionales 
que la red demanda de forma constante y hacerlo de la mejor forma posible. Por ello, 
nos definimos como “La escuela de los profesionales de Internet”. 

La experiencia y los grandes profesionales con los que contamos como profesores nos 
avalan. Como siempre decimos, en ciertos sectores a día de hoy, el valor no lo aporta 
un título si no lo que el profesional sabe hacer.  

Tenemos experiencia, los mejores y más actualizados programas de 
formación, y a los profesionales más reconocidos del sector impartiendo 
clases en nuestras aulas.

Los números de KSchool

+20

+6.000

3

+60

 

PROGRAMAS
¡PARA QUE 
ELIJAS TU 
FUTURO!

FORMANDO
PERFILES

ALUMNOS
HAN PASADO

POR NUESTRAS 
AULAS

MODALIDADES 
DE FORMACIÓN:

PRESENCIAL, 
ONLINE E
HÍBRIDA

EDICIONES
EN ALGUNOS 

DE NUESTROS 
PROGRAMAS

+ 1.600
EMPRESAS 

HAN BUSCADO 
TALENTO EN 

NUESTRA BOLSA DE 
EMPLEO

DESDE 2011
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• Si el sistema no está preparado para darnos el conocimiento que necesitamos lo 
vamos a conseguir por nuestra cuenta. 

• Hoy, en ciertos sectores el valor no lo aporta un título. Lo aporta lo que cada 
profesional sabe hacer. 

• Si dependemos de nosotros mismos, vamos a pensar por nosotros mismos.  

• No queremos, ni podemos sentarnos a esperar a que alguien se fije en nosotros. 

• No hay ningún mapa. Debemos hacer nuestro camino, y es un camino que 
muchas veces no ha sido explorado, pavimentado, ni señalizado.  

• Nuestro conocimiento es la clave de nuestro desarrollo personal y profesional. 

• Todo el mundo tiene algo que enseñar. Queremos aprender todos de todos. 

• En el mundo del conocimiento, cuanto más se comparte más se tiene. 

• Lo que aprendemos es lo que practicamos. 

• Especializarse es ponerle un apellido a nuestra profesión. Es echarle especias a 
nuestro ingrediente principal. 

• Queremos construirnos un futuro fuera del rebaño. Para eso vamos a pensar y 
hacer las cosas de forma diferente. 

• No vamos a seguir instrucciones a ciegas, no vamos a ser pelotas, no vamos a 
mantener la cabeza agachada. Esas formas no van con nosotros.  

• Vamos a estar siempre en movimiento. No vamos a parar de movernos. Somos 
inquietos, y nos gusta ser así. 

• Como queremos resultados diferentes, vamos a hacer las cosas de forma diferente. 

• Las pirámides son monumentos funerarios. Nos divierte verlas en los libros de 
historia, no sufrirlas en nuestro trabajo. 

• Nuestro mercado no es el de los empleos. Es el de las oportunidades. 

• Queremos colaborar con nuestras empresas a generar ingresos, no queremos 
tener un simple empleo.  

• Queremos avanzar elaborando mejores recetas, no cocinando más. 

• Queremos poner vida a los años, no solo años a la vida. 

• Somos mucho más que un perfil y unas competencias. Somos algo más que las 
hojas de nuestro CV.  

• Queremos levantarnos con ilusión los próximos 40 años. Queremos hacer las cosas 
con pasión, cariño y humanidad.  

Manifiesto
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Nadie mejor que nuestros alumnos para contaros cómo es la experiencia de formarse 
en KSchool de la mano de los mejores profesionales.

Aquí puedes leer lo que dicen de nosotros quienes ya han pasado por las clases.

Testimoniales

JAVIER ARJONA | Head of Strategy, Marketing & Commercial Development en Repsol

De mi paso por KSchool destaco el contenido, totalmente actualizado a la rea-
lidad del momento.

ELENA VELASCO | Especialista en contenidos digitales en RS Iberia

Me decidí por el Máster en Marketing Digital y no puedo estar más contenta. 
Buenos profesores que son grandes profesionales en su sector y que  te 
ayudan en todo lo que necesitas. Totalmente recomendable para los que se 
quieren adentrar en el mundo del  marketing. 

RAQUEL M. | Asistente de Marketing en Venerable Capital Group

Muy recomendable realizar en KSchool el Máster de Marketing Digital. 
Disponen de un temario completo y actualizado y cuentan con profesores que 
son grandes profesionales del sector. 
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No te quedes con ninguna duda, estamos aquí para ayudarte. Llámanos o escríbenos 
y tendremos una conversación personalizada contigo, ¡nos encanta conoceros!  

Contacto

admisiones@kschool.com
91 910 09 54 

INFORMACIÓN KSCHOOL


