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Presentacion

El Product Manager o Jefe de Producto es quien se
encarga de la gestion y desarrollo de un producto
o servicio o linea de productos de la compaiiia,
desempefiando un papel estratégico convirtiéndose

en una pieza clave en cualquier empresa.

Seglin Randstad el rol de Product Manager es uno de
los trabajos con mejores perspectivas salariales y una
de las posiciones méas demandadas en las compafiias.
Es un perfil indispensable en el desarrollo de las
empresas porque abarca la creacién, lanzamiento y

comercializacién de los productos.

“El salario y la seleccién de perfiles
internacionales ha aumentado por la
falta de candidatos en el mercado
nacional” (Hays, 2022)

El  Product Manager es un profesional
multidisciplinar que debe tener una formacion
global. El papel de Product Manager requiere
tener conocimiento de distintas areas tales como
ventas, marketing, finanzas y gestion de proyectos,
convirtiéndole en uno de los profesionales mas

globales hoy en dia.

Con el Master en Product Manager de UNIR,
obtendréds una formacion practica para liderar
la creacion, desarrollo y comercializacion de
productos, con un importante foco en el marketing
de producto.

Obtendras una visién integral de todo el ciclo
vida del producto: conceptualizacion, creacion,
desarrollo y comercializacion de productos vy
servicios, aprenderas a definir planes de marketing
y aplicar distintas metodologias agiles (Scrum,
LeanThinking, Kanban, Agile y Canvas).

Tendras la oportunidad de desarrollar un proyecto de

producto abarcando:

= La ideacién del producto basado y adaptado a

las necesidades del mercado.

= La definicion de la propuesta de valor y el
publico objetivo.

= La definicién de la estrategia comercial y de
posicionamiento en el mercado.

= Lanzamientoy posicionamiento del PMV.

= El analisis de datos, métricas y KPIs que te
lleven a la toma de decisiones.

= La iteracion del PMV hasta llegar al producto
definitivo.

“Conviértete en el Product Manager que
las empresas necesitan en la era digital”

El master incluye un modulo de soft skills
imprescindibles para un Product Manager de éxito,
que te permitira saber como interactuar eficazmente
con diferentes departamentos: tecnologia, ventas,
publicidad...

Ademés, desarrollards el pensamiento critico y
aprenderds a trabajar con diferentes metodologias
agiles y a liderar transversalmente equipos
multidisciplinares deslocalizados y con cultura de

trabajo colaborativa.

Todo ello, impartido por expertos de empresas
punteras, especialistas en desarrollo de productoy
negocios de éxito. Asimismo, tendrds la oportunidad
de obtener la Certificacion en Business Model
Canvas BMCPC™ otorgada por Certiprof®:

(https://certiprof.com/pages/business-model-

canvas-pofessional-certificate-bmepc)

.
UNIR =

CertiProf' |Partner

“Se necesitan Product Managers
con buenas habilidades de
comunicacion en equipos
multifuncionales, con pensamiento
critico y capacidad de tomar
decisiones en entornos complejos
y crear alianzas de valor.”
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Objetivos

= Saber analizar el mercado, las necesidades y
demandas, los diferentes modelos de negocio
y como conectar una estrategia de desarrollo,
lanzamiento y posicionamiento de producto de

éxito en cada caso.

= Liderar la estrategia, creacion y evolucion

continua del producto.

= Distinguir y comparar los diferentes modelos de
negocio digital; asi como diseiiar y ejecutar una
estrategia de negocio para cada uno.

= Realizar investigaciones de mercado eficientes
que permitan obtener el maximo de informacion,
asi como la deteccién de las necesidades para

desarrollar la propuesta de valor.

= Conocer los conceptos y herramientas necesarios
para entender y mejorar la relacion con el
cliente.

= Profundizar en los diferentes agentes, estrategias
y herramientas del marketing para lanzar y
posicionar correctamente un producto en el
mercado.

= Conocer los diferentes KPI y métricas mas
utilizadas para poder realizar una toma de
decisiones exitosa, basada en datos.

= Diferenciary aplicar las diferentes metodologias
de trabajo para el desarrollo de productos, mas

adecuadas a cada negocio.

= Desarrollar las competencias y habilidades
necesarias para trabajar con solvencia y eficacia
en los diferentes entornos de trabajo y modelos
de negocio: gestion de equipos deslocalizados,
resolucion de  problemas complejos,
pensamiento critico, emprendedurismo...
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Por qué UNIR recomienda
este programa

El Master de Formacion Permanente en Product
Manager te prepara para liderar la creacion,
desarrollo y comercializacién de productos, con un

importante foco en el marketing de producto.

= La posicion de Product Manager es una de
las mas demandadas en la actualidad, y con
mejores expectativas salariales, con cabida en
diferentes sectores, lo que hace que haya una
gran demanda de profesionales que ain no se

consigue cubrir.

Para ser un Product Manager de éxito es
fundamental combinar el conocimiento del
producto con wunas buenas habilidades
comunicativas que te permitirdn trabajar con
los diferentes departamentos y perfiles que

intervienen en el desarrollo de productos.

100% practico: trabajaras un proyecto final de
desarrollo de producto real aplicando todos los

conocimientos obtenidos durante el master.

Obtendras una de las certificaciones mas
importantes en Negocio: Business Model Canvas
Professional Certificate BMCPC otorgada por
Certiprof®,

BUSINESS MODEL CANVAS

Datos Clave
7 MESES / 60 ETCS

CLASES ONLINE EN DIRECTO

Donde podras interactuar con el profesor y los
alumnos. Y, si no puedes asistir en directo, puedes
verla en diferido siempre que quieras.

IMPARTIDO POR PONENTES
PROFESIONALES CON
EXPERIENCIA EN DESARROLLO,
POSICIONAMIENTO Y
LANZAMIENTO DE PRODUCTO

DIRIGIDO A

= (Graduados, Licenciados o Diplomados en Marketing.

= Titulados en: Economia, ADE, ingenieros (...) que quieren
enfocar su carrera profesional al marketing, negocio y

desarrollo de producto.

= Emprendedores (Graduados, Licenciados o Diplomados)
que quieren especializarse en la creacién, desarrollo y

lanzamiento de producto.

= Profesionales de marketing que necesitan liderar la
estrategia de marketing del producto o marca del cual

son responsables.

= Product Managers que desean reciclar su conocimiento
para adaptarse a las nuevas técnicas y metodologias

derivadas del desarrollo de productos digitales

= Product Owners que quieran tener una vision mas

estratégica del producto.

= Profesionales con experiencia en marketing que quieran
dar un giro a su carrera profesional enfocandola en la
creacion de productos, tanto digitales como analégicos,

y su lanzamiento al mercado.

Solicita informacion: +34 941 209 743

info@unir.net | www.unir.net



FLEXTIME

Nos adaptamos a tu disponibili-
dad horaria permitiéndote acce-
der y participar en directo a las
sesiones online, a los foros de
discusion, asi como a los mate-
riales complementarios. Sin ba-
rreras geograficas, en cualquier
momento y en cualquier lugar.

S

LEARNING
BY DOING

Aplicaras todos los conocimien-
tos gracias al aprendizaje ad-
quirido en sesiones practicas.
Trabajaras en grupos dirigidos
por especialistas, donde podras
fomentar el Networking e inter-
cambiar experiencias.

PROFESSIONAL
SPEAKERS

Todos nuestros ponentes son
profesionales de empresas lide-
res, que imparten sus sesiones
en base a su propia experiencia,
lo que aporta una vision real del
mercado.

SESIONES ONLINE
EN DIRECTO

Podras seguir e intervenir en las
sesiones estés donde estés, sin
necesidad de desplazamientos.
Y si por alglin motivo no pudie-
ras asistir, podras ver el material
grabado en cualquier momento.

©

NETWORKING
INTERNACIONAL

Podras conocer al resto de par-
ticipantes de Espaiia y Lationoa-
merica con los que te pondremos
en contacto de forma presencial
y/o virtual a lo largo del curso.

MENTORING
CONSTANTE Y
PERSONALIZADO

Desde el primer dia se te asig-
nara un tutor que te acompafa-
ra y apoyara en todo momento,
resolviendo todas las dudas que
te puedan surgir y tratando de
potenciar tus habilidades para
tu desarrollo.

Por qué elegirnos

Porque ponemos a tu disposicién todo lo que necesitas
para mejorar tu carrera profesional, sin necesidad de
desplazarte, tan solo requieres de conexion a internet
y un dispositivo (PC, Tablet o incluso un Mévil) para

seguir el programa.

Porque con nuestro modelo pedagdgico, pionero
en el mercado, participaras en clases online en
directo impartidas por los mejores profesionales

de cualquier parte del mundo. Ademas, podrés verlas

en cualquier momento y desde cualquier lugar,
ideal para compatibilizarlo con tu agenda personal y

profesional.

Porque fomentamos el NETWORKING, clave en tu
desarrollo profesional, poniéndote en contacto con
ponentes y participantes de alto nivel, con los que
compartiras trabajo y experiencias a través de la

plataforma.

MASTER DE FORMACION PERMANENTE EN PRODUCT MANAGER
MAS INFORMACION: +34 917 909 731 | INFOTITULOSPROPIOS@UNIR.NET




Responsable de Comunicacion Interna y Externa en Naturgy. Ha sido Directora de Marketing y Comuni-
cacién de Habitissimo, plataforma digital que ayuda a las personas que precisan mejorar su hogar (refor-
mando o reparando) a encontrar a profesionales de confianza para encargarse del trabajo y Directora de
Comunicacion Externa y Marca de HomeServe Iberia, empresa lider Internacional en soluciones para el

cuidado y mantenimiento del hogar.

Licenciada en Periodismo y Derecho por la Universidad Rey Juan Carlos de Madrid y experta en Gestion

Digital, Administracién de empresas por ESIC Business School. Cuenta con més de 10 afios de experien-
cia en medios y departamentos de comunicacidn, habiendo desarrollado gran parte de su trayectoria en
empresas como Interflora Espafa y Portugal, potenciando su mercado ecommerce, y diario elEconomista
donde fue la Directora de Marketing para Espafa y LATAM.

CLARA SACRISTAN RODRIGUEZ Directora del programa

Claustro

Natalia Alvarez Lobo
Senior Product Manager en The
Knot Worldwide. Ingenieray

Antropéloga, aplica su formacién

multidisciplinar en el mundo
digital donde la tecnologia y las personas se unen. Mas de
10 afios en negocios digitales, Senior Product Manager en la

actualidad con background en Marketing Digital (SEQ).

Unai Martin Gonzalez
CRO & Digital Analytics Lead

en Quirénsalud. Més de 9 afios

de experiencia en el ambito
A digital. Especializado en CRO
y analitica web, lidera la estrategia de datos digitales

y para ello gestiona un equipo multidisciplinar.

Carlos Gonzalez de las Cuevas
Marketing Director en Codere.
Mas de 12 afios de experiencia

profesional en marketing.

Desde 2017 ejerce como
responsable global de marca en Codere Online. Ha sido
consultor de internacionalizacién de empresas en CEOE

y responsable de marketing en Wolder Electronics.

Alberto del Sol

de Vodafone Business. Mas de 20

cargos de responsabilidad
ligados a la transformacién de la empresa a través de la

tecnologia y la innovacién desde empresas del sector Telco.

Director de Marketing e Innovacién

afios de experiencia desempefiado

Noelia Garcia Palomares
Directora de Branded Content
y Especiales en elEconomista.
Periodista especializada en

e Sl temas de formacion/educacion.
Impulsora de las nuevas formas de conexion entre las

marcas, los medios y las personas a través de los contenidos

y las experiencias. Docente en escuelas de negocio.

Cristina Saeta Azorin
Experimentada directiva de
marketing en marcas como Red Bull
y Llaollao. Su enfoque estratégico,
su liderazgo de equipos y la gestion
de los productos han sido clave en el crecimiento de

las marcas.

Colaboradores

Javier G. Recuenco

CSO de Singular Solving y

Singular Targeting. Experto

en personalizacion aplicada
(Personotecnia). Emprendedor, ha
creado cinco startups. Ha sido CTO
en Netdecisions y Ecuality. Es consultor internacional para EY

y SchlumbergerSema.
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Plan de Estudios

MODULO 1
Modelos de negocio
(Cristina Saeta Azorin)

En este mdodulo aprenderds a distinguir y comparar
los diferentes modelos de negocio digital, asi como

disefiar y ejecutar una estrategia de negocio.

= Tema 1. Modelos de negocio tradicionales de
éxito

= Tema 2. Modelos de negocio digitales

= Tema 3. La estrategia de negocio

s Tema 4. Business Model Canvas

= Tema 5. El rol del PM en la estrategia de negocio

corporativa

MODULO 2

Analisis, Oportunidades y
Disefio de Producto

(Carlos Gonzalez De Las Cuevas)

Aprenderés a realizar investigaciones de mercados
eficientes que permitan obtener el maximo de
informacion, asicomo la deteccion de las necesidades

para desarrollar la propuesta de valor.

= Tema 1. Politica de Producto: clave para el éxito
del negocio

= Tema 2. Investigacién de mercado I: analisis de
sectores, mercados, competencia

= Tema 3. Investigacién de mercado II: analisis y
segmentacion de cliente

= Tema 4. Deteccion de necesidades de producto.
Problemas y oportunidades

= Tema 5. Disefio de la propuesta de valor

= Tema 6. Estrategia de pricing

= Tema7. PMV

= Tema 8. Creacion de Productos: analisis, disefioy

ajuste al mercado

MODULO 3

Relacion del Producto

con el Cliente

(Clara Sacristan Rodriguez)

Conocerds los conceptos y herramientas necesarias

para entender y mejorar la relacién con el cliente.

= Tema 1. Modelos de relacién con clientes
= Tema 2. Customer journey

= Tema 3. Customer experience

= Tema 4. UX Research

= Tema 5. UX Design

= Tema 6. Herramientas de relacion con el cliente (CRM)

MODULO 4

Lanzamiento y Marketing
de Producto

(Natalia Alvarez Lobo)

Se revisaran los conceptos basicos del marketing
digital y se profundizara en los diferentes agentes,
estrategias y herramientas para lanzar y posicionar

correctamente un producto en el mercado.

= Tema 1. Estrategia de Marketing

= Tema 2. La figura del CRO

= Tema 3. Estrategia de lanzamiento omnicanal:
Go to market

= Tema 4. Estrategia de publicidad

= Tema 5. Campafas de éxito

= Tema 6. Estrategia de comercializacion

= Tema7. Elrol del PM con el equipo comercial

= Tema 8: Ciclo de vida del producto: identificacion
y etapas

= Tema 9: Aspectos especificos del lanzamiento y

marketing de producto digital

MASTER DE FORMACION PERMANENTE EN PRODUCT MANAGER
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MODULO 5
Analitica, Métricas y Growth
(Unai Martin Gonzalez)

Conoceras los diferentes KPI 'y métricas mas
utilizadas en marketing para poder realizar una toma

de decisiones basada en datos.

= Tema 1. KPT y métricas imprescindibles para un
PM

= Tema 2. Herramientas de visualizaciéon y CRM

= Tema 3. Toma de decisiones basadas en los datos

= Tema 4. Growth hacking

MODULO 6
Metodologias para el
Desarrollo Agil del
Producto Digital
(Alberto Del Sol)

Aprenderas a diferenciar y aplicar las diferentes
metodologias de trabajo para el desarrollo de

productos, mas adecuadas a cada negocio.

= Tema 1. Entornos VUCA

= Tema 2. Business Agility

= Tema 3. Filosofia agile

= Tema 4. Scrum

= Tema 5. Otras metodologias agiles: Kanban, Lean
Thinking, Agile escalado

= Tema 6. Product Owner vs Product Manager

MODULO 7

Soft Skills para el

Product Manager

(Noelia Garcia Palomares)

En este modulo aprenderas a desarrollar las
competencias y habilidades necesarias para trabajar
con solvencia y eficacia en los diferentes entornos de

trabajo y modelos de negocio.

= Tema 1. Gestion de equipos: cultura de trabajo
hibrida, colaborativa y equipos deslocalizados

= Tema 2. Habilidades de comunicacion en equipos
multifuncionales

= Tema 3. Liderazgo

= Tema 4. Negociacion y creacion de alianzas de
valor

= Tema 5. La toma de decisiones en entornos
complejos:  metodologia 'y resolucion de
problemas complejos

= Tema 6. Pensamiento critico

= Tema 7. Emprendedurismo

MODULO 8
TFE “Proyecto de
Desarrollo de Producto”

Pondras en marcha un proyecto de desarrollo de
producto que recoja desde la ideacién, pasando por

el lanzamiento, hasta la iteracion.

MASTER DE FORMACION PERMANENTE EN PRODUCT MANAGER
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Un nuevo concepto
de Universidad
online

La Universidad Internacional de La Rioja, universidad
con docencia 100% online, se ha consolidado como
solucién educativa adaptada a los nuevos tiempos
y a la sociedad actual. El innovador modelo
pedagogico de UNIR ha conseguido crear un nuevo
concepto de universidad en el que se integran
aspectos tecnolégicos de dltima generacion al
servicio de una enseflanza cercana y de calidad.
La metodologia 100% online permite a los
alumnos estudiar estén donde estén, interactuando,
relacionandose y compartiendo experiencias con
sus compafieros y profesores. Actualmente UNIR

cuenta con:

= Més de 41.000 alumnos

= Mas de 10.000 alumnos internacionales

= Presencia en 90 paises de los 5 continentes
= Més de 130 titulos de Grado y Postgrado

= Més de 4.000 convenios de colaboracion
firmados para dar cobertura de précticas a

nuestros estudiantes

= Ademas UNIR es una universidad responsable
con la cultura, la economia y la sociedad.
Este compromiso se materializa a través de la
Fundacién UNIR.
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UNIR, mucho mas
que una universidad

PROFESIONAL QUE LAS

EMPRESAS NECESITAN

A través de nuestro Dpto. de Salidas Profesiona-

les y Empleabilidad, podras encontrar multitud de

oportunidades, programas de apoyo y contacto con

las mejores empresas de tu sector. Estas empresas

ya forman parte de nuestra Red de Partners UNIR y

te estdn buscando.

>
accenture

—
Hewlett Packard
Enterprise

=' Microsoft

EA%I%nzIe.

9

AIRBUS

CONVERSE

MELIA

Yelefonica

GARRIGUES

empleoypracticas.unir.net | info@unir.net

@zeppelin

Deloitte.
5L CEPSA
% Heineken

3 .‘/
gusNat}lral i

»»

ferrovial Fee

Socyr



RECTORADO LOGRONO

Avenida de la Paz, 137
26006. La Rioja
Espafia
+34 941210 211

DELEGACION Cd. de México

Avenida Universidad 472,
Narvarte Poniente. 03600
México
+52 (55) 3683 3800

°
unl LA UNIVERSIDAD
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DELEGACION MADRID

Calle de Garcia Martin, 21
28224. Pozuelo de Alarcén
Espafia
+34 915 674 391

DELEGACION QUITO

Avenida Repdblica E7-123 y Martin
Carrién (esquina). Edificio Pucara
Ecuador
(+593) 3931480

unir.net | +34 941209 743

' 4 in

DELEGACION BOGOTA

Calle 100 # 19-61. Edificio Centro
Empresarial 100. Oficina 801. 11001
Colombia
+571 5169659

DELEGACION LIMA

José Gabriel Chariarse, 415
San Antonio. Miraflores
Pera
(01) 496 - 8095


https://www.facebook.com/UNIRUniversidad
https://www.youtube.com/user/UniversidadUNIR
https://twitter.com/UNIRUniversidad
https://www.linkedin.com/school/unir-universidad-internet/
https://www.instagram.com/uniruniversidad/
https://www.google.com/maps/place/UNIR+-+La+Universidad+en+Internet/@42.4622121,-2.4263411,17z/data=!3m1!4b1!4m5!3m4!1s0x0:0x5cc39e2ad8fccd9a!8m2!3d42.4622121!4d-2.4241524?hl=es&shorturl=1

